
VISITE A NOSSA SEDE NA ALAMEDA ARAGUAIA, 151 - BARUERI 

11 9 3777-6200
www.sfconsultoriaimobiliaria.com.br

NOVIDADE IMOBILIÁRIA EM ALPHAVILLE - BARUERI

www.folhadealphaville.com.br

O SEU MAIOR E MAIS COMPLETO JORNAL

Diretor: César Foffá

SEXTA-FEIRA, 16 DE AGOSTO DE 2024ANO XX • ED 1078

folhadealphaville



=

VISITE A NOSSA SEDE NA ALAMEDA ARAGUAIA, 151 - BARUERI 

11 9 3777-6200
www.sfconsultoriaimobiliaria.com.br



FUSÃO
SF CONSULTORIA 
IMOBILIÁRIA E RE/MAX 
UNEM FORÇAS PARA 
FORTALECER MERCADO 
IMOBILIÁRIO EM ALPHAVILLE 
PÁG 17

CRESCIMENTO
INFRAESTRUTURA E 
PROXIMIDADE COM 
A CAPITAL ATRAEM 
NOVOS MORADORES 
PARA ALPHAVILLE
PÁG 14

BOOM IMOBILIÁRIO
ALPHAGRAN ESTÁ 
ENTRE OS LOCAIS 
COM POTENCIAL 
DE CRESCIMENTO 
EM ALPHAVILLE
PÁG 10

LEVANTAMENTO
EM BARUERI, 
CASAS EM 
CONDOMÍNIOS 
VALORIZARAM 
MAIS DE 70%
PÁG 20

CONSTRUTORAS PROJETAM 
PERSPECTIVAS POSITIVAS PARA 2025 PÁG 6

@F
EL

IPE
BA

RR
OS

PH
OT

OS

www.folhadealphaville.com.br

O SEU MAIOR E MAIS COMPLETO JORNAL

Diretor: César Foffá

SEXTA-FEIRA, 16 DE AGOSTO DE 2024ANO XX • ED 1078

folhadealphaville



2 S E X T A - F E I R A ,  1 6  D E  A G O S T O  D E  2 0 2 4



3S E X T A - F E I R A ,  1 6  D E  A G O S T O  D E  2 0 2 4



4 S E X T A - F E I R A ,  1 6  D E  A G O S T O  D E  2 0 2 4

POR PAULO TAKITO
Sócio-diretor da Urban Systems

artigo

MERCADO MULTIFAMILY 
PROFISSIONALIZA LOCAÇÃO 
RESIDENCIAL NO BRASIL
DADOS SÃO DO RELATÓRIO PERFIL DE TRANSAÇÕES 
RESIDENCIAIS INTERNACIONAIS DE 2023

Cenário típico: uma 
viúva idosa. O marido 
deixou para ela três 
imóveis que foram 
alugados e são a sua 

única fonte de renda. Nesta 
gestão, a viúva precisa lidar 
com várias situações, entre elas 
revisão de contrato, reajuste de 
índice, possível inadimplência 
e manutenção do imóvel. Muita 
gente apostou e ainda planeja  
a aposentadoria na busca por 
renda passiva através do aluguel, 
se apoiando no senso de controle 
e segurança que a posse de um 
imóvel proporciona. No entanto, 
a realidade está mudando, pois 
observo um interessante movi-
mento, especialmente em São 
Paulo e no Rio de Janeiro, que 
também converge para o objetivo 
de obter renda com a locação re-
sidencial (e sem tanto trabalho): 
o mercado multifamily.

Para quem ainda não está 
familiarizado com o conceito, são 
residenciais construídos do zero, 
financiados por fundos imobiliá-
rios, com foco exclusivamente em 
aluguel. O modelo, já amplamen-
te explorado nos Estados Unidos 
e em países da Europa e da Ásia, 
começa a evoluir de forma pro-
fissional no Brasil. Inclusive, já 

abordei o tema em outro artigo 
que vale a sua atenção até para 
entender como o segmento vem 
crescendo.

De um produto antes pulve-
rizado e nas mãos de pequenos 
investidores, vejo grandes empre-
sas atentas a esta nova forma de 
morar que acompanha as mudan-
ças de comportamento dos brasi-
leiros. Os números comprovam 
isso. De acordo com dados do 
IBGE (Instituto Brasileiro de Geo-
grafia e Estatística), a maior parte 
da população do país (64,6%) 
vive em domicílios próprios e já 
pagos, mas esse percentual vem 
caindo desde o início da série da 
pesquisa, em 2016 (67,8%). Além 
disso, a condição de domicílio 
alugado aumentou de 17,3% em 
2016 para 20,2% em 2022.

A mídia também vem dando 
destaque ao assunto. Matéria 
do jornal O Globo mostra que, 
segundo pesquisa da Agência 
Today, 80% dos jovens, entre 25 
e 39 anos, preferem alugar um 
imóvel a comprá-lo. A reportagem 
ressalta que o mercado multifa-
mily, já comum nos Estados Uni-
dos, movimenta US$ 200 bilhões 
por ano e responde por 80% dos 
aluguéis no país. A Brookfield 
Asset Management, por exem-

plo, investe no modelo. Em sua 
carteira estão cerca de cinco mil 
unidades, divididas entre 1,3 
mil já em operação e outras 3,7 
mil ainda em desenvolvimento, 
conforme reportagem do Portal 
Seu Dinheiro. Um dos projetos, 
localizado em São Paulo, contou 
com a consultoria da Urban Sys-
tems. Como estes residenciais 
têm características específicas, 
ajudamos a empresa a identificar 
qual o produto mais adequado, 
o preço correto e a localização 
certa. Isso porque uma coisa é 
ter um residencial para solteiros 
ou para o casal de média renda; 
outra é desenvolver um projeto 
multifamily para o público de 
altíssima renda. São ingredientes 
diferentes para cada empreendi-
mento. Questões como transporte 
público, comércio, serviços e 
lazer são analisadas para definir 
os projetos.

Já para quem investe no mer-
cado multifamily, a vantagem é 
não ter dor de cabeça como tem 
a viúva idosa que precisa lidar di-
retamente com as questões relati-
vas ao aluguel dos seus imóveis. 
A pessoa não vai comprar um 
apartamento e sim adquirir cotas 
de um fundo imobiliário que tem 
vários imóveis. O investidor do 

multifamily recebe, mensalmen-
te, um montante proporcional 
ao valor aplicado sem ter que se 
preocupar com nada. E do mesmo 
jeito que comprou poderá vender 
as cotas quando não interessar 
mais. Dá menos trabalho do que 
vender um imóvel. Pode parecer 
um mistério investir no modelo, 
mas não é. Os fundos imobiliários 
cresceram muito nos últimos 
anos com a adesão do pequeno 
investidor (pessoa física), pois 
ele percebeu que não precisa se 
preocupar com nada, já que o 
fundo imobiliário cuida de tudo.

Essa união entre flexibilida-
de e mobilidade faz com que o 
mercado multifamily seja muito 
aceito, especialmente entre os 
jovens. Identificamos nas nossas 
pesquisas que a necessidade 
de ter o espaço próprio, a visão 
patrimonialista, vem reduzindo 
nas novas gerações. São jovens 
que desejam ter mais experiência 
e menos preocupação com a pro-
priedade. Como citei no início, 
São Paulo e Rio de Janeiro são os 
grandes protagonistas deste mo-
delo de negócio, mas a tendência 
é que o conceito se espalhe nas 
demais capitais e nas cidades me-
nores. Vale a pena acompanhar 
de perto esta evolução.
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LANÇAMENTO 2º SEMESTRE DE 2024

Em breve um novo  
bairro planejado com 
segurança, mobilidade, 
comércios, arquitetura 
autoral e natureza.

3,5milhões m2  
de natureza preservada.

A evolução do lifestyle 
de Alphaville:
Sua casa e seu refúgio 
no mesmo endereço. 

ARQOS.COM.BR REALIZAÇÃO
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@arqos.inc

Siga-nos nas redes sociais:

/arqos.inc @arqos
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POR BEATRIZ BONONI / REDACAO@FOLHADEALPHAVILLE.COM.BR

CONSTRUTORAS PROJETAM 
PERSPECTIVAS POSITIVAS PARA 
MERCADO DE ALPHAVILLE EM 2025
PREÇO MÉDIO DE VENDA DO M² E CARACTERÍSTICAS DO BAIRRO SÃO FATORES QUE AJUDAM NESSE CENÁRIO

Segundo constru-
toras e incorpora-
doras da região, 
para o ano de 
2025, as perspec-

tivas são positivas para o 
mercado imobiliário em 
Alphaville. A CNL Empre-
endimentos apontou que 
as expectativas são muito 
boas para o mercado local, 
como também para a Região 
Metropolitana de São Paulo. 

“Apesar das taxas de ju-
ros se manterem em um pa-
tamar elevado, o público de 
Alphaville tem investido em 
imóveis de forma consisten-
te. Todos os empreendimen-
tos têm performado muito 
bem. Nosso planejamento 

prevê o lançamento de um a 
dois empreendimentos por 
ano nos próximos anos”, 
destacou a empresa. 

A Arqos informou que 
lançará diversos projetos 
futuramente no bairro e 
que, para os próximos três 
anos, deve lançar R$ 1 bi-
lhão em VGV em Alphaville 
e Tamboré em três grandes 
projetos que envolvem ca-
sas e apartamentos.

“No fim deste ano, lan-
çaremos mais um projeto e, 
em 2025, teremos mais um 
residencial com arquitetura 
autoral previsto. Acredita-
mos muito no bairro e, atu-
almente, somente na região 
de Alphaville e Tamboré, o 

ARQOS DESTACOU 
QUE, PARA OS 

PRÓXIMOS TRÊS 
ANOS, DEVE LANÇAR 

R$ 1 BILHÃO EM 
VGV EM ALPHAVILLE 
E TAMBORÉ EM TRÊS 
GRANDES PROJETOS

NO TOPO

@FELIPEBARROSPHOTOS

CRESCIMENTO. CNL ENFATIZOU QUE, APESAR DAS TAXAS DE 
JUROS SE MANTEREM EM UM PATAMAR ELEVADO, O PÚBLICO DE 

ALPHAVILLE TEM INVESTIDO EM IMÓVEIS DE FORMA CONSISTENTE

landbank já adquirido pela 
Arqos contabiliza mais de 
R$1.2 bilhão e representa 
mais de 600 mil m² de área 
em desenvolvimento na 
região”, disse o CEO da 
companhia, Felipe Chukr.

PREÇO ATRATIVO
De acordo com a MPD 

Engenharia, Alphaville pos-
sui o preço médio de venda 
do m² mais atrativo que 
alguns bairros nobres da ca-
pital paulista e é uma região 
que combina a tranquilida-
de, segurança e infraestru-
tura completa, o que ajuda 
nesse cenário positivo.

“Nos últimos anos, te-
mos percebido um interesse 
crescente de pessoas que 
buscam sair dos grandes 
centros urbanos em busca 
de segurança, bem-estar 
e uma experiência de vida 
mais equilibrada. Este mo-
vimento tem impulsionado 

a valorização imobiliária 
na região, refletindo não 
apenas no aumento da de-
manda por moradias, mas 
também no fortalecimen-
to do mercado como um 
todo.  Pequenas e médias 
incorporadoras têm apos-
tado na região, o que evi-
dencia o reconhecimento 
do potencial de crescimento 
contínuo e a confiança no 
futuro do mercado local”, 
disse a empresa.

A construtora enfatizou 
ainda que, para 2025, acre-
dita que Alphaville man-
terá seu status como uma 
das áreas mais desejadas 
para se viver e investir.

“O crescimento popu-
lacional e a valorização 
imobiliária que estamos 
presenciando são indica-
dores claros de que Alpha-
ville está se consolidando 
como uma das regiões 
mais dinâmicas e atraentes 
do setor”. 
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ALPHAVILLE 
PARA TODOS 
OS GOSTOS

RECENTEMENTE, 
DIFERENTES 
EMPREENDIMENTOS 
RESIDENCIAIS FORAM 
LANÇADOS NO 
BAIRRO. CONFIRA 
ALGUNS A SEGUIR

ACERVO RESIDENCES – 
CONSTRUTORA DUBAI
Com opções de 188 a 

299m², as unidades te-
rão de 3 a 4 suítes, além 

de 3 vagas e depósito 
privativo. Serão duas 

torres com apenas 40 
apartamentos em cada.
Áreas de lazer: Piscinas 

cobertas e descober-
tas, espaço gourmet, 

churrasqueira, salão de 
festas, academia, brin-
quedoteca, playgrou-

nd, beauty care, sala 
de massagem, sauna, 

sports bar, coworking, 
pet care e quadra.  

Endereço: Al.  
Centauro, 793

FLORÀ – MPD ENGENHARIA
Em torre única, o empreendimento conta com 45 unidades, sendo 29 de 
420m²; 14 de 565m² e duas opções de coberturas: um duplex com 815m² 
e uma triplex com 835m², com 5 suítes. Ele fica integrado a uma área de 
preservação ambiental de 22 mil m².
Áreas de lazer: Fitness externo, piscina adulto, playground, quadra recre-
ativa, sport bar e pet place. Endereço: Al. Walker, 139, Alphagran

AMÁZ – CNL EMPREENDIMENTOS
Localizado dentro do quadrilátero 
mais desejado e valorizado de Al-
phaville, o Amáz terá apartamen-
tos de 90m² e 120m², com duas e 

três suítes, além de projeto feito 
pela ACIA, um renomado escritó-

rio de arquitetura, associado a um 
grupo espanhol, especializado 
em reumanizar a arquitetura e 

projetar lugares de experiências e 
não só espaços de uso.  

Áreas de lazer: Dog Wash, salão 
de festas, espaço gourmet, jogos 

adulto, brinquedoteca, fitness 
indoor e outdoor, sauna, espaço 

massagem, espaço aventura, 
quadra e churrasqueira.  

Endereço: Al. Amazonas, 447

AURA – CNL 
EMPREENDIMENTOS

O Aura deve ser lançado 
em breve e contará com 
13 torres, sendo aparta-
mentos com metragens 

de 102 m² a 228 m², de 
3 a 4 dormitórios, e 2 a 

4 vagas por unidade. 
Áreas de lazer: Brin-

quedoteca, bicicletário, 
CarWash, coworking, 

espaço gourmet grill, 2 
salões de festas, fitness, 

jogos adulto e juvenil, 
PetPlace, PetCare, pis-

cina coberta aquecida, 
piscina adulto e infantil, 

sauna, sala de massa-
gem, pista de caminha-
da, playground, quadra 

de areia, quadra de tênis 
e recreativa. 

Endereço: Av. Marcos 
Penteado de Ulhoa 

Rodrigues, 3674
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POR GRAZIELA COSTA / REDACAO@FOLHADEALPHAVILLE.COM.BR

PRIMEIRA INCORPORAÇÃO 100% 
DESENVOLVIDA POR MULHERES ATINGE 
RECORDE NO LANÇAMENTO  
“QUEREMOS FORTALECER O INVESTIMENTO IMOBILIÁRIO E DEIXÁ-LO ACESSÍVEL 
A TODOS”, DIZ MARIANA MENEZES, CO-FOUNDER DA COMPANHIA

Uma das princi-
pais incorpora-
doras do merca-
do imobiliário, a 
Capital Concre-

to, que fica em Alphaville,  
anunciou rodada de capta-
ção de sócios investidores 
para o empreendimento 
R.496, a primeira incorpo-
ração 100% desenvolvida 
por mulheres no mundo. 
Encabeçada por Mariana 
Menezes, acompanhada 
por Sophia Martins, An-
dressa Spenciere, Lisa Dos-
si, Juliê de Mattos e Juliana 
Ambrosio, o projeto atingiu 
recorde de captação em 
menos de 24 horas.  

A co-fundadora e direto-
ra de branding da empresa, 
Mariana Menezes, destaca 
que além do empreendi-
mento ser exclusivamente 
liderado por mulheres, seu 
diferencial está na arqui-
tetura assinada pela Trip-
tyque. A agência franco-
-brasileira de arquitetura 
e urbanismo é conhecida 
pela abordagem natura-
lista e racionalista. Des-
taca-se ainda pela com-
binação de modernidade 
e patrimônio contemporâ-
neo, utilizando métodos de 
construção ecológicos.

Além disso, o modelo 
de negócio adotado pela 
Capital Concreto visa a aces-
sibilidade de investimento 
para pequenos investidores. 

Para participar do empre-
endimento, foram disponi-
bilizadas um mínimo de 5 
cotas. Cada cota representa 
um metro quadrado do 
empreendimento, desta 
forma todos os investidores, 
independente do capital 
aportado, têm a mesma 
rentabilidade proporcional.

Nesse cenário, Mariana 
afirma que a empresa de-
mocratiza a possibilidade 
de lucrar com cheques me-
nores. “A Capital Concreto é 
a incorporadora do investi-
dor. Foi criada para oferecer 
oportunidades para que 
eles ganhem como a incor-
poradora ganha”. Segundo 
ela, a companhia adota uma 
abordagem transparente 
quanto à distribuição de lu-
cros e à sua legislação. Essa 
ação permite que todos os 
investidores se beneficiem 
das oportunidades de mer-
cado desde o lançamento 
até a comercialização final.  
Mais informações: (https://
cconcreto.com.br/).

O PROJETO 
ATINGIU 
RECORDE DE 
CAPTAÇÃO 
EM MENOS 
DE 24 HORAS

R.496

FOTOS: DIVULGAÇÃO

MARIANA 
MENEZES, CO-
FUNDADORA 
DA CAPITAL 
CONCRETO 
(ACIMA) E 
SOPHIA MARTINS, 
ANDRESSA 
SPENCIERE, LISA 
DOSSI, JULIÊ 
DE MATTOS 
E JULIANA 
AMBROSIO
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11 95464-9999
acervodubai.com.br

BREVE LANÇAMENTO. O empreendimento somente será comercializado após o registro do Memorial de Incorporação junto ao registro de imóveis competente. Incorporadora: DUBAI APC EMPREENDIMENTOS IMOBILIÁRIOS SPE LTDA. Avenida Marcos Penteado de Ulhôa Rodrigues, 1.119, 7o andar, sala 702, Tamboré, 
Barueri/SP, CEP 06460-040. Comercialização: DUB Vendas e Assessoria Imobiliária Ltda (Creci: j-33435). Imagens meramente ilustrativas. O imobiliário, os equipamentos das áreas comuns e os acabamentos serão entregues conforme Memorial Descritivo do empreendimento. As perspectivas ilustram a vegetação com 
porte adulto, que será atingido após a entrega do empreendimento. *As unidades autônomas possuirão apenas infraestrutura (carga e dreno) para a futura instalação de sistema de ar-condicionado, com ponto na sala e dormitórios  (de acordo com o Memorial Descritivo da unidade). O(s) equipamento(s) de 
ar-condicionado e a instalação não serão fornecidos pela incorporadora. Impresso em agosto/2024.
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POR BEATRIZ BONONI / REDACAO@FOLHADEALPHAVILLE.COM.BR

ALPHAGRAN ESTÁ ENTRE OS 
LOCAIS COM POTENCIAL DE 
CRESCIMENTO EM ALPHAVILLE
TAMBORÉ E AV. HONÓRIO ÁLVARES PENTEADO TAMBÉM TÊM RECEBIDO 
INVESTIMENTOS DAS CONSTRUTORAS NOS ÚLTIMOS ANOS

BOOM IMOBILIÁRIO

Alphavi l le  con-
ta com algumas 
regiões que tem 
grande potencial 
de crescimento 

para os próximos anos. Uma 
dessas áreas é o Alphagran, 
que fica na Avenida Andrô-
meda e tem recebido investi-

mentos de grandes incorpo-
radoras. O local se destaca por 
sua infraestrutura moderna e 
localização com fácil acesso 
às principais vias.

A MPD Engenharia está 
entre as empresas que estão 
investindo no Alphagran. A 
construtora fará o lançamento 

de seu segundo empreendi-
mento na área no segundo 
semestre. A companhia desta-
cou ainda regiões, como 18 do 
Forte e Santana de Parnaíba, 
com potencial de crescimento. 

“Esse cenário se deve ao 
lançamento de novos imóveis 
de médio e alto padrão, que 

FOTOS: @FELIPEBARROSPHOTOS
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ALPHAGRAN. ÁREA, 
QUE FICA NA AV. 

ANDRÔMEDA, SE 
DESTACA POR SUA 
INFRAESTRUTURA 

MODERNA E 
LOCALIZAÇÃO COM 

FÁCIL ACESSO ÀS 
PRINCIPAIS VIAS

AV. HONÓRIO ÁLVARES 
PENTEADO TEM GANHADO 
NOTORIEDADE NOS 
ÚLTIMOS ANOS POR SER 
UMA ÁREA PROPÍCIA PARA 
O DESENVOLVIMENTO, 
PRINCIPALMENTE, DE 
RESIDENCIAIS HORIZONTAIS

refletem a crescente demanda 
por residências de qualida-
de nessas localidades. Essas 
áreas se destacam pela loca-
lização estratégica, infraes-
trutura e qualidade de vida 
que proporcionam, próximo a 
capital paulista”, disse Débora 
Bertini, diretora geral de incor-
poração e vendas da MPD.

Outras construtoras já 
têm investido no Alphagran, 
como a CNA Spitaletti, com o 
empreendimento Oásis Home 
Resort, RSF com o Ka`a Home 
Boutique e JMF com o Signa-
ture e Infinity.

A CNL Empreendimentos 
apontou também a região do 
Tamboré como um local com 
grande potencial. A constru-
tora fará o lançamento do 
empreendimento Aura, na 
Av. Marcos Penteado de Ulhôa 
Rodrigues, em breve. 

“Nós acreditamos que to-
das as regiões de Alphaville 
performarão bem no próximo 
ano, mas nós acreditamos 
que a região do Tamboré tem 
um potencial maior, devido à 
escassez de novos projetos, 
que é um reflexo da alteração 
do zoneamento ocorrido na 
década passada em Santana 
de Parnaíba, que freou o cres-
cimento desta região desde 
então”, enfatizou.

AV. HONÓRIO 
ÁLVARES PENTEADO
A Av. Honório Álvares Pen-

teado, próximo ao Itahyê, 
também tem ganhado noto-
riedade nos últimos anos por 
ser uma área propícia para 
o desenvolvimento, princi-
palmente, de residenciais 
horizontais. A desenvolvedo-
ra imobiliária Arqos é uma 
das empresas que enxergam 
potencial de crescimento da 
região.

Em maio de 2023, a com-
panhia lançou o condomínio 

Vista Alta, um conjunto de 
casas padronizadas estetica-
mente com quatro tamanhos 
de plantas, variando de 170 a 
238 metros quadrados. 

“A Arqos aposta muito na 
região onde investimos no 
nosso bairro por uma série de 
fatores. Viver em uma área de 
Mata Atlântica preservada é 
uma experiência única, com 
qualidade de vida, ar puro, 
paisagismo com espécies 
nativas e o contato real com a 
natureza. Apesar de se tratar 
de uma área tranquila, é abas-
tecida por serviços de altíssi-
ma qualidade, como é o caso 
do colégio St. Nicolas School. 
Com o desenvolvimento do 
nosso bairro, prevemos a che-
gada de mais serviços. Para 
nós, o bairro e a comunidade 
existem com o objetivo de 
conectar pessoas, serviços, 
locais e paisagens. Essas são 
as premissas do novo urbanis-
mo que, na Arqos, formam os 
pilares do desenvolvimento 
sustentável”, destacou Felipe 
Chukr, CEO da Arqos.
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INFRAESTRUTURA E PROXIMIDADE 
COM A CAPITAL ATRAEM NOVOS 
MORADORES E INVESTIMENTOS 
IMOBILIÁRIOS PARA ALPHAVILLE
INCORPORADORAS DESTACARAM QUE O MERCADO IMOBILIÁRIO 
LOCAL ESTÁ EM UM MOMENTO DE FORTE CRESCIMENTO

Neste ano, Alpha-
ville completa 51 
anos e, mesmo 
após cinco déca-
das de existência, 

o bairro segue crescendo e 
recebendo cada vez mais 
moradores, além de investi-
mentos de diferentes setores, 
incluindo o imobiliário. 

À reportagem, Débora 
Bertini, diretora geral de in-
corporação e vendas da MPD, 
que está há 42 anos do bairro, 
afirmou que diversos fatores 
levam a empresa a continuar 
investindo na região de Al-
phaville e Tamboré e destacou 
que o mercado imobiliário 
local está em um momento de 
forte crescimento.

“Segundo dados do Seco-
vi, essas regiões estão entre as 
que apresentam a maior taxa 
de crescimento domiciliar 
em 2023, acompanhando a 
migração natural de pessoas 
que buscam fugir da agitação 
de São Paulo, sem abrir mão 
da proximidade com a capi-
tal. Esse crescimento pode ser 
atribuído também aos altos 
índices de desenvolvimen-
to humano da região, além 
também da excelente infra-
estrutura e os espaços verdes 
em abundância, que oferecem 
qualidade de vida, segurança 

LEVANTAMENTO. SEGUNDO DADOS 
DO SECOVI, REGIÕES ESTÃO 
ENTRE AS QUE APRESENTAM A 
MAIOR TAXA DE CRESCIMENTO 
DOMICILIAR EM 2023

CRESCIMENTO

POR BEATRIZ BONONI / REDACAO@FOLHADEALPHAVILLE.COM.BR
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Sicredi Visa Infinite

É ter
com quem
contar em
qualquer
lugar

Converse com sua agência.

Acesso ilimitado à sala VIP

Pontos que não expiram

3 pontos por dólar gasto

Confira todos os benefícios
do cartão Sicredi Visa Infinite
utilizando o QR Code ou em:
www.sicredi.com.br/cartoes/
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e bem-estar aos moradores”, 
informou Débora.

Já a CNL Empreendimentos, 
que nasceu em Alphaville, apon-
tou que seguirá investindo no 
bairro e que entende os anseios 
do público local. “Só neste ano, 
a CNL lançará dois empreendi-
mentos em Alphaville, o Amáz e 
Aura”, destacou. 

Felipe Chukr, CEO da desen-
volvedora imobiliária, Arqos, 
enfatizou que, a partir de estu-
dos de mercado, foi identificado 
que o volume de pessoas que 
reconhecem Alphaville como um 
lugar único para morar com qua-
lidade de vida tem aumentado 
consideravelmente.

“Neste sentido, o mercado 
imobiliário da nossa região ain-
da tem muito potencial para 
atender às necessidades dessa 
população que entra e sai da 
região diariamente, bem como 
dos atuais moradores que bus-
cam mais conforto e qualidade 
de vida, buscando por projetos 
mais adequados à realidade 
atual, com design e arquitetura 
contemporânea”.

O CEO da Arqos disse ainda 
que a região de Alphaville e 
Tamboré se tornou um polo de 
oportunidades para viver ou tra-
balhar com qualidade de vida e 
reúne um conjunto de atributos.

“Entre os atributos está uma 
reserva biológica de 3,5 milhões 
de m², segurança - por estar 
localizada em duas cidades con-
sideradas como as mais seguras 
do Brasil-, e apresentar o senso de 
comunidade, pois apesar de ter 
crescido, mantém aquele charme 
de interior”, afirmou.

ESPECIALISTA
Em recente entrevista à Folha 

de Alphaville, Pedro Cesari-
no, proprietário da Agência de 
Publicidade Archote, que foi 
contratada em 1985 para lançar 
o Tamboré, explicou que a agi-
tação dos grandes centros levou 
as pessoas a refletirem sobre 
como aproveitar melhor o seu 
tempo, o que também contribui 
para manter essa valorização de 
Alphaville.

“Além disso, a região ofere-
ce uma série de atrativos com 
excelentes escolas, shoppings 
centers e uma ampla infraestru-
tura de saúde, comércio, lazer e 
serviços. A segurança também é 
um outro fator importante que 
pesa na decisão de quem busca 
morar na região. É a primeira 
Edge City do Brasil, um conceito 
de sucesso em todo o mundo que 
reúne, trabalho, moradia e lazer, 
oferecendo todos os atrativos dos 
grandes centros urbanos, porém 
sem as distorções das grandes 
metrópoles”, explicou. 

REGIÃO OFERECE UMA 
SÉRIE DE ATRATIVOS 
COM EXCELENTES 
ESCOLAS, SHOPPINGS 
CENTERS E UMA AMPLA 
INFRAESTRUTURA DE 
SAÚDE, COMÉRCIO, 
LAZER E SERVIÇOS

EGDE CITY. ALPHAVILLE 
É A PRIMEIRA COM ESSE 
CONCEITO, QUE REÚNE, 
TRABALHO, MORADIA E 

LAZER, OFERECENDO TODOS 
OS ATRATIVOS DOS GRANDES 

CENTROS URBANOS
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Um levantamento realizado pela consultoria 
Brain, em parceria com a Forbes, revelou que 
houve um aumento de 40% nas vendas de imóveis 
de luxo e superluxo em São Paulo em 2023.

Segundo o estudo, ao longo do ano, as mansões 
e apartamentos de alto padrão movimentaram, 
aproximadamente, R$ 15,3 bilhões no setor. Ao 
todo, foram 4.935 imóveis de luxo vendidos no ano 
passado, colaborando com um aumento de 21% no 
faturamento de sua categoria. 

No geral, o mercado imobiliário de São Paulo 
apresentou crescimento de 12% em 2023, com mais 
de 90 mil apartamentos negociados e R$ 50 bilhões 
em Valor Geral de Vendas (VGV). 

VENDAS DE 
IMÓVEIS DE LUXO 

E SUPERLUXO 
TÊM ALTA DE 40% 

EM SÃO PAULO 

EM 2023
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O mercado imobiliário 
de Alphaville e São Paulo 
será transformado com 
a recente parceria entre 
duas grandes empresas 
do setor: a SF Consultoria 
Imobiliária e a RE/MAX. 
Este movimento estratégi-
co promete redefinir os pa-
drões de serviços e ofertas 
na região, consolidando a 
presença das duas marcas 
e ampliando suas capaci-
dades de atendimento e 
inovação.

A SF Consultoria Imo-
biliária, conhecida por sua 
abordagem personalizada 
e seu compromisso com 
projetos de vida, já é uma 
referência em Alphaville e 
Osasco no nicho de lança-
mentos imobiliários. Com 
uma equipe de mais de 200 
especialistas, a empresa se 
destaca pelo atendimento 
exclusivo e pelo foco em 
transformar sonhos em re-
alidade para seus clientes. 
A SF oferece uma ampla 
gama de empreendimentos 
residenciais e comerciais, 
estrategicamente localiza-
dos nas melhores regiões.

No outro lado, a RE/
MAX, uma gigante global 
no setor imobiliário, que 
está presente em mais de 110 
países e com uma força de 
venda composta por 144 mil 
corretores empreendedores 
espalhados pelo mundo 
com rede de franquias e 
expertise no segmento de 
prontos. Reconhecida por 
seu modelo de negócios 

inovador e pela utilização 
de tecnologias avançadas, a 
RE/MAX oferece uma plata-
forma robusta para compra, 
venda e locação de imóveis, 
atendendo a um público 
diversificado com eficiência 
e profissionalismo.

Como resultado desta 
união, a SF Consultoria Imo-
biliária passa a se chamar 
RE/MAX SF LANÇAMEN-
TOS e incorpora um novo 
setor chamado RE/MAX 
SF PRONTOS, que trabalha 
com imóveis de terceiros. 
Isso expande significativa-
mente a gama de opções 
disponíveis para os clientes, 
que agora podem escolher 
entre uma variedade ainda 
maior de imóveis prontos 
para morar ou investir. Essa 
nova divisão permite que a 
RE/MAX SF atenda melhor 
às diversas necessidades 
dos seus clientes, ofere-
cendo desde lançamentos 
e imóveis em construção 
até opções de revendas já 
prontas para ocupação.

“A união dessas duas 
forças promete criar siner-
gias significativas, com-
binando o atendimento 
personalizado e a expertise 
regional, mas agora também 
com a abrangência e inova-
ção tecnológica da RE/MAX. 
A nova entidade buscará 
expandir seu portfólio de 
serviços, oferecendo solu-
ções imobiliárias ainda mais 
completas e acessíveis aos 
clientes de Alphaville e arre-
dores”, informou a empresa.

SF Consultoria Imobiliária e 
RE/MAX unem forças para fortalecer 
mercado imobiliário em Alphaville 
NOVIDADE / Fusão promete redefinir os padrões de serviços 
e ofertas na região

FOLHA CONTENT

Mais forte / A nova entidade buscará expandir 
seu portfólio de serviços, oferecendo soluções 
imobiliárias ainda mais completas e acessíveis 
aos clientes de Alphaville e arredores
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VISITE A NOSSA SEDE NA ALAMEDA ARAGUAIA, 151 - BARUERI 

11 9 3777-6200
www.sfconsultoriaimobiliaria.com.br

sfconsultoriaimobiliaria.com.br

Crescimento
 Com essa mudança, a 

RE/MAX SF Consultoria 
Imobiliária projeta um cres-
cimento significativo como 
lançadora dentro da rede RE/
MAX, expandindo sua atua-
ção para outras praças e regi-
ões de São Paulo, Brasil e até 
mesmo internacionais. Esta 
estratégia de crescimento 
visa não apenas consolidar 
a presença da SF em Alpha-
ville, mas também levar sua 
expertise e modelo de atendi-
mento exclusivo para novos 
mercados, aproveitando a 
rede extensa e a estrutura 
robusta da RE/MAX.

“Espera-se que esta 
parceria impulsione o de-
senvolvimento de novos 
projetos e oportunidades 
de investimento na região, 
fortalecendo ainda mais o 
mercado imobiliário local. 
Com a combinação das me-
lhores práticas de ambas 
as empresas, os clientes 
poderão contar com uma 
experiência imobiliária apri-
morada, beneficiando-se 
de um atendimento mais 
eficiente, personalizado e 
inovador. Em um mercado 
competitivo como o de Al-
phaville, a parceria entre 
SF Consultoria Imobiliária 
e RE/MAX representa um 
marco importante, demons-
trando a capacidade das 
empresas em se adaptarem 
e evoluírem para atender às 
demandas crescentes dos 
consumidores modernos”, 
destacou a marca.

Como resultado desta união, a SF 
Consultoria Imobiliária passa a se 
chamar RE/MAX SF LANÇAMENTOS 
e incorpora um novo setor 
chamado RE/MAX SF PRONTOS
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POR GRAZIELA COSTA / REDACAO@FOLHADEALPHAVILLE.COM.BR

FLÓRIDA VIRA PARAÍSO 
IMOBILIÁRIO PARA 
BRASILEIROS
DADOS SÃO DO RELATÓRIO PERFIL DE TRANSAÇÕES 
RESIDENCIAIS INTERNACIONAIS DE 2023

A terra do Mickey 
Mouse conti-
nua sendo um 
grande cha-
mariz para os 

brasileiros. Mas não apenas 
para turismo. O relatório 
“Perfil de Transações Resi-
denciais Internacionais de 
2023 na Flórida” revelou 
que por número de compras 
o brasileiro está em 3º lugar 
como os que mais adquiri-
ram imóveis no estado da 
Flórida. O país só fica atrás 
de Canadá e Colômbia, 
respectivamente em 1º e 
2º lugares. E é justamente 
em Orlando, onde fica a 
Disney, que se concentra 
a preferência da popula-
ção do País tropical. Nesta 
cidade os brasileiros não 
ficam atrás de ninguém na 
compra de imóveis.  

 O relatório que sai uma 
vez ao ano avalia as ten-
dências de investimento 
internacional em imóveis 
residenciais na Flórida. 
Nesta edição foram capta-
das informações de corre-
tores de imóveis membros 
do estado sobre transações 
residenciais com clientes 
internacionais fechadas 
durante o período de agos-
to de 2022 a julho de 2023.  

 E esse movimento não 
é algo recente. Na pesquisa 
de 2022 o Brasil estava em 
4º lugar dentre os países 
internacionais que com-
praram no estado ameri-
cano. Acompanhando essa 
tendência existem diversas 
imobiliárias que priorizam 
exatamente o atendimento 
a esse público. O brasileiro 
Tiago Ferreira, proprietário 
da Authentic Real Estate 
Team, conta que 90% dos 
seus clientes do último ano 
foram brasileiros em busca 
de um imóvel na Flórida.  

A imobiliária de Tia-
go surgiu em meados de 
2006, quando ele se mudou 
para os Estados Unidos, e 
decidiu se focar na profis-
sionalização do serviço de 
corretagem imobiliária, 
especialmente para com-
pradores estrangeiros. De 
lá para cá ele viu o mer-
cado passar por algumas 
oscilações, mas ele conta 
que depois da pandemia 
ele está reaquecendo.  

“O mercado de imó-

DADOS 
MOSTRAM QUE  
O BRASILEIRO 
ESTÁ EM 3º LUGAR 
COMO OS QUE 
MAIS ADQUIRIRAM 
IMÓVEIS NO 
ESTADO 

PREFERÊNCIA

DIVULGAÇÃO

RELATÓRIO MOSTRA QUE BRASILEIROS GASTARAM 1,451 BILHÕES DE DÓLARES NAS 
COMPRAS DE IMÓVEIS NO ESTADO

veis na Flórida passou por 
uma instabilidade após a 
pandemia, assim como no 
mundo todo. A recupera-
ção econômica tem sido 
constante, mas a atividade 
mundial ainda está aquém 
dos níveis pré-pandemia. 
Mas vemos com muito oti-
mismo o poder de compra 
do brasileiro e seu interes-
se em investir no mercado 
de imóveis americano”, 
revela Ferreira. 

Um bom exemplo foi 
uma venda realizada pela 
Authentic Real Estate Team 
em março de 2024 que 
quebrou dois recordes no 
mercado imobiliário ame-
ricano. A mansão, localiza-
da em Orlando, foi vendida 
por 12 milhões de dólares 
e se tornou a maior casa 
vendida na cidade nos úl-
timos 10 anos, além de ser 
a casa mais cara vendida 
nos últimos dois anos. 

BRASIL É O SEGUNDO 
PAÍS QUE MAIS 
GASTA NA COMPRA 
DE IMÓVEIS 
 E além de ser bom comprador, o 
brasileiro ainda é bom gastador. 
O relatório do perfil de transações 
residenciais na Flórida revelou 
também que foram gastos mais de 
1,451 bilhão de dólares nas compras 
de imóveis no estado, só perdendo 
para o canadense. E levando-se em 
consideração o valor médio pago nos 
imóveis, os compradores do Brasil e 
do Reino Unido lideram a aquisição 
das propriedades mais caras: cerca  
de 490 mil dólares. 
 Os dados obtidos através de clientes 
da Authentic que realizaram compras 
entre janeiro de 2023 a maio de 
2024 comprovam o que a pesquisa 
trouxe. O preço médio dos imóveis 
vendidos ficou em $552,621.  

QUEM É O 
COMPRADOR 
BRASILEIRO? 
Segundo os dados da Authentic  
Real Estate Team, que vendeu 
120 imóveis no último ano 
para brasileiros, a maioria dos 
compradores são casais (67%). As 
idades variaram entre 23 e 72 anos, 
mas a média manteve-se em 48 anos. 
Dentre os compradores, nota-se 
que o objetivo da aquisição é 
investimento. Os dados mostram 
que 42% adquiriram o imóvel 
como investimento para alugar por 
temporada, 39% compraram com o 
objetivo de aluguel por longo prazo e 
19% para morar. 
“Os Estados Unidos têm algumas 
facilidades que ajudam o comprador 
internacional a investir no País. 
E notamos que o brasileiro é um 
povo que busca diversificar seu 
patrimônio investindo em imóveis 
de luxo nas regiões da Flórida. Ainda 
mais com empresas especializadas 
que conhecem as características da 
população e estão abertos a fornecer 
esse suporte”, finaliza Ferreira. 
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SEGURANÇA É UM DOS 
FATORES MAIS IMPORTANTES 
NA ESCOLHA DA MORADIA 

BRASILEIROS 
ACREDITAM QUE 
COMPRAR IMÓVEL 
É MELHOR DO 
QUE ALUGAR

LEVANTAMENTO FOI FEITO PELA LOFT, EM PARCERIA COM A OFFERWISE

Um levantamento 
feito pela Loft, 
em parceria com 
a Offerwise, re-
velou que a se-

gurança é a característica 
mais buscada pelos brasi-
leiros na hora de escolher 
onde morar. Foram apre-
sentadas 12 opções para 
aqueles que participaram 
do estudo.

Na pesquisa, quando os 

entrevistados foram ques-
tionados sobre o imóvel 
ideal para moradia, o mais 
citado foi “vizinhança se-
gura” (65%), que também 
foi a mais pontuada em 
todas as classes sociais, fai-
xas etárias e macroregiões 
do país. Em seguida, apare-
ceu “vizinhança tranquila”, 
com um percentual de 61%, 
e “infraestrutura do bairro” 
com 57%.

FÁCIL ACESSO 
A VIAS 

IMPORTANTES, 
COMÉRCIO E 

ESPAÇO PARA 
LAZER TAMBÉM 

FORAM CITADOS

VIZINHANÇA SEGURA

PESQUISA

CHUTTERSNAP/UNSPLASH

JCOMP/FREEPI

“VIZINHANÇA TRANQUILA” E “INFRAESTRUTURA DO BAIRRO” TAMBÉM CONTAM NA HORA DA ESCOLHA DA 
MORADIA IDEAL 

ANTES DE COMPRAR UM IMÓVEL, É PRECISO 
CONSIDERAR FATORES, COMO CAPACIDADE 
DE PAGAMENTO E FINANCIAMENTO E TAXA 
DE JUROS ATUAL E FUTURA

“É simbólico que, numa 
lista com 12 opções, se-
gurança e tranquilidade 
sejam as mais lembradas. 
Isso demonstra como esse 
fator é crucial para os bra-
sileiros, ficando conside-
ravelmente à frente de ou-
tros aspectos que também 
trazem grande qualidade 
de vida, como trânsito, 
iluminação natural e es-
colas próximas”, destacou 
o gerente de dados da Loft, 
Fábio Takahashi.

OUTROS DADOS
O levantamento mos-

trou ainda que outras ca-
racterísticas relacionadas 
ao imóvel ideal para mo-
radia foram citadas, entre 
elas, fácil acesso a vias 
importantes, atingindo 
53%, comércio, com 52%, 
e espaço para lazer, que foi 
apontado por 48% daque-
les que responderam.

A questão da arboriza-
ção, quantidade de árvores 
e áreas verdes foi citada 
por 46% dos entrevistados 
como característica para 
a escolha do imóvel ideal 
e 45% apontaram o fácil 
acesso a metrô/ônibus.

Numa lista com 12 op-
ções, “trânsito na região” 
foi a menos lembrada, 
chegando a um percentual 
de 33%.

O estudo foi feito de 
forma on-line com mil en-
trevistas, entre os dias 4 e 7 
de junho. A margem de erro 
é de 3 pontos percentuais.

Uma pesquisa chamada “Mitos e 
verdades sobre o setor imobiliário”, 
divulgado recentemente pelo Grupo 
OLX, revelou que 70% dos brasileiros 
acreditam que adquirir um imóvel é a 
melhor opção.

De acordo com Rafael Nader, 
vice-presidente de imóveis do Gru-
po OLX, é preciso considerar alguns 
fatores antes de comprar um imóvel, 
como capacidade de pagamento e 
financiamento, disposição de recur-
sos líquidos, potencial de valorização 
daquele imóvel específico, capacidade 
de rentabilização dos investimentos fi-
nanceiros, taxa de juros atual e futura 
e a expectativa sobre uso do imóvel.

“Sabemos que, no Brasil, ter a 
casa própria é um sonho e representa 
segurança, mas não podemos concluir 
que é verdade absoluta que comprar é 
mais vantajoso que alugar (...) De qual-
quer forma, é fundamental que quem 
busca um imóvel esteja muito bem 
informado para tomar decisões bem 
fundamentadas, considerando tanto 
necessidades e quanto oportunidades 
disponíveis”, apontou.

O estudo, encomendado pelo 
Grupo OLX, foi realizado por meio da 
plataforma da MindMiners entre os 
dias 15 e 21 de maio de 2024. Foram 
entrevistadas 300 pessoas residentes 
de todo o Brasil, de diferentes gêneros, 
idades e classes sociais. O nível de 
confiança do estudo é de 95% e a mar-
gem de erro fica em torno de 5%.

IMÓVEL NA PLANTA
A pesquisa mostrou ainda que 

57% dos respondentes acreditam que 
é mais barato comprar um imóvel na 
planta. O especialista destacou a im-
portância novamente de avaliar antes 
de tomar essa decisão.
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EM BARUERI, CASAS 
EM CONDOMÍNIOS 
VALORIZARAM MAIS DE 70%
DADO É DE UM RECENTE LEVANTAMENTO FEITO PELO DATAZAP A PEDIDO DO ESTADÃO 

Ontre 2019 e 2023, 
as casas de con-
domínios fe-
chados que es-
tão próximas a 

cidade de São Paulo valori-
zaram quase 40%. Foi o que 
revelou um levantamento 
realizado recentemente pelo 
DataZap a pedido do jornal 
O Estado de SP. É o caso de 
Barueri, que no período 
citado teve uma valorização 
de 74,7%.

Segundo a pesquisa, o 
município barueriense está 
entre as cidades com o maior 
preço por metro quadrado, 

chegando a  R$10.898,70. 
Campinas aparece com uma 
valorização de 33,4% e um 
metro quadrado no valor de 
R$7.175,67. Jundiaí teve uma 
valorização de 40,8% e R$ 
7.079,46/m². Aparecem ain-
da Arujá (+33,8%) com o me-
tro quadrado a R$6.621,69 
e Vinhedo (+37,6%) com 
R$6.474,70/m².

O levantamento consi-
derou imóveis voltados à 
classe média alta, com ren-
da de 10 a 20 salários míni-
mos mensais. As cidades no 
entorno da capital que não 
entraram na avaliação não 

tiveram montante relevante 
de anúncios para compor o 
estudo.

ESPECIALISTA
Segundo especialista, a 

expansão foi puxada pela 
procura por imóveis maio-
res, mais seguros e com um 
custo de vida menor.

Eles apontaram ainda 
que, embora tenha atingido 
o ápice na pandemia, a de-
manda por imóveis nesses 
locais segue forte por fatores 
ligados à segurança pública 
e à busca por casas com 
mais espaço.

EM BARUERI. O MUNICÍPIO BARUERIENSE ESTÁ ENTRE AS CIDADES COM O MAIOR PREÇO POR METRO QUADRADO, CHEGANDO A R$10.898,70

LEVANTAMENTO 
CONSIDEROU IMÓVEIS 
VOLTADOS À CLASSE 
MÉDIA ALTA, COM 
RENDA DE 10 A 20 
SALÁRIOS MÍNIMOS 

ENTRE 2019 E 2023

POR BEATRIZ BONONI / REDACAO@FOLHADEALPHAVILLE.COM.BR
@FELIPEBARROSPHOTOS
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G R A N J A  V I A N A

BEM-VINDO AO SEU REFÚGIO URBANO.
A 2 MINUTOS DO RODOANEL E A 15 MINUTOS DE ALPHAVILLE.

3 Dorms (1 Suíte)
2 vagas demarcadas

F I N A N C I A D O S
*

A PARTIR DE

VISITE OS DECORADOS  ESTRADA WALTER STEURER,  1226 -  GRANJA V IANA

FUTURAS VENDAS:REALIZAÇÃO:naturgranjaviana.com.br

(11)99419-0394
Breve Lançamento. Incorporação: WS-1825 SPE LTDA. O projeto encontra-se aprovado na prefeitura conforme Alvará nº 664/23, emitido em 31/05/2023, no processo nº 21477/2022. As unidades só serão comercializadas após o devido registro da incorporação no Oficial de  
Registro de Imóveis de Cotia. Futura intermediação de vendas LIL Intermediação Imobiliária Ltda – CRECI/SP no. 019584-J com sede na Alameda Rio Negro, 503, 23 andar, cj 2301 - Alphaville, Barueri/SP, CEP 06454-000. *Preço válido para a unidade 103 de 3 dormitórios, com  
entrada de R$ 14.752,00, 30/60/90 dias de R$ 5.901,00 cada, 30 mensais de R$ 902,00, 2 anuais de R$ 13.277,00, parcela única de R$ 11.562,00 e financiamento de R$ 393.369,00. A tabela de vendas vigente encontra-se no stand de vendas podendo sofrer alteração 
sem prévio aviso. **Condição válida enquanto durarem os estoques e mediante atendimento pelos corretores no stand.

SAIBA MAIS:

VISITE OS 
DECORADOS 
E GANHE UM 
KIT CHURRASCO* *

Im
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em
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a

Concepção artística do COMPLEXO AQUÁTICO
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POR BEATRIZ BONONI / REDACAO@FOLHADEALPHAVILLE.COM.BR

BARUERI É A 12ª EM UNIDADES 
LANÇADAS NO 4º TRIMESTRE DE 2023

SEGUNDO LEVANTAMENTO DO SECOVI-SP, MUNICÍPIO 
É O 2º NO RANKING DO VALOR GERAL DE VENDAS

PESQUISA

D ados da Pesqui-
sa do Mercado 
Imobiliário (PMI), 
realizada recente-
mente pelo Seco-

vi-SP e a empresa Brain, com 
31 cidades, revelaram que 
Barueri está entre os 12 mu-
nicípios com maior número 
de unidades lançadas no 4° 
trimestre de 2023.

Segundo o levantamento, 
a cidade barueriense ocupa 
a 12ª posição no ranking com 
277 unidades lançadas no 
período citado. À frente de 
Barueri, na região, está Osas-
co, que conquistou o 2º lugar, 
com 1044 unidades lançadas. 

Ainda de acordo com da-
dos da pesquisa, no topo 
deste ranking está São José 
do Rio Preto, no interior pau-
lista, com 1048, seguida de 

Campinas, com 938, e Sumaré 
com 800, ambas no interior. 
Já Santana de Parnaíba apa-
rece em 25°. 

Com relação a unidades 
vendidas no 4º trimestre do 
ano passado, Barueri ostenta 
a 16ª posição, com 355 co-
mercializações e, Santana de 
Parnaíba, ocupa o 23° lugar, 
com 161.

VALOR GERAL
 DE VENDAS
O município barueriense 

ficou em uma posição ainda 
melhor no ranking do Valor 
Geral de Vendas (VGV), lança-
do em R$ milhões, ocupando 
o 2° lugar entre dez posições. 
No total, foram R$632 milhões 
no 4° trimestre do ano passa-
do, ficando atrás apenas de 
Santos (R$ 661 mi), Campinas 

(R$ 611 mi) e Praia Grande 
(R$450 milhões). 

Quando se refere ao VGV 
vendido, Barueri alcança a 
2ª posição no ranking, com 
R$623. Na região, Osasco está 
em 8º com R$356; e Santana 
de Parnaíba aparece em 23º 
lugar, com R$58 milhões. 

CRESCIMENTO 
DOMICILIAR
Ainda de acordo com in-

formações da pesquisa do Se-
covi-SP, as cidades da região 
fecharam o ano de 2023 com 
um aumento na chamada 
taxa de crescimento domi-
ciliar. 

No topo deste ranking está 
Santana de Parnaíba, com 
aumento registrado de 4,3%. 
Em seguida, aparece Barueri, 
com 3,6%.

DIVULGAÇÃO/SECOM BARUERI

UNIDADES VENDIDAS. BARUERI OSTENTA A 16ª POSIÇÃO, COM 355 COMERCIALIZAÇÕES

BARUERI 
REGISTROU UM 
CRESCIMENTO 
DOMICILIAR 
DE 3,6% ATÉ 

O 4° TRIMESTRE 
DE 2023
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POR GRAZIELA COSTA / REDACAO@FOLHADEALPHAVILLE.COM.BR

VENDAS DE IMÓVEIS NOVOS 
NO BRASIL SOBEM 43,7% NOS 
12 MESES ATÉ ABRIL, DIZ ABRAINC
MAIS DE 179 MIL UNIDADES FORAM COMERCIALIZADAS 
NOS ÚLTIMOS 12 MESES ATÉ ABRIL DE 2024

As vendas de no-
vos imóveis re-
gistraram uma 
alta de 43,7% 
no acumulado 

de 12 meses, encerrados 
em abril de 2024. Ao todo, 
foram comercializadas 
179.861 unidades, aponta o 
indicador ABRAINC-FIPE. 
O estudo foi elaborado com 
dados de 20 empresas do 
setor pela Associação Bra-
sileira de Incorporadoras 
Imobiliárias (ABRAINC) e a 
Fundação Instituto de Pes-
quisas Econômicas (FIPE).

No período, o segmento 
de Médio e Alto Padrão 
(MAP) registrou um aumen-
to de 13,7% no volume de 
unidades comercializadas 
e de 28,1% no valor de ven-
das. O valor total lançado 
teve uma alta significativa 
de 16,6%, reforçando a 
retomada nos lançamen-
tos para o segmento. Atu-
almente, a duração dos 
estoques está em 12 meses, 
comparado aos 24 meses 
registrados no início de 
2023, indicando que os 
estoques voltaram a níveis 

O VALOR TOTAL 
LANÇADO 
TEVE UMA ALTA 
DE 16,6% 
REFORÇANDO A 
RETOMADA NOS 
LANÇAMENTOS

ESTUDO

FOTO: FREEPIK

NO PERÍODO, O SEGMENTO DE MÉDIO E ALTO PADRÃO (MAP) REGISTROU UM AUMENTO DE 13,7% 
NO VOLUME DE UNIDADES COMERCIALIZADAS

saudáveis, permitindo o 
retorno de novos projetos. 

O segmento Minha 
Casa, Minha Vida (MCMV) 
apresentou um aumen-
to significativo tanto na 
quantidade de unidades 
vendidas (56,9%) quanto no 
valor total de vendas ao lon-
go dos últimos doze meses 
(65%). Além disso, houve 
um acréscimo expressivo 
de 29,2% no valor de ven-
da dos lançamentos. Vale 
destacar que as recentes 
medidas do governo, como 
o FGTS Futuro, estão forta-
lecendo o mercado de habi-
tação popular e ampliando 
o acesso à moradia para 
famílias de menor renda.

Segundo Luiz França, 
presidente da ABRAINC, 
com a aprovação da Re-
forma Tributária, o merca-
do imobiliário está ainda 
mais atento às implicações 
para os consumidores. “A 
entidade já vinha enfati-
zando a urgente necessi-
dade de novas fontes de 
funding para expandir o 
acesso ao financiamento 
imobiliário, especialmen-
te para a classe média. 
Com a proposta aprovada 
na Câmara, que deixou o 
Fator de Desconto sobre 
a Alíquota Modal para a 
incorporação em apenas 
40%, podemos ver aumen-
tos significativos na carga 
tributária sobre operações 
imobiliárias. Para mitigar 
esses efeitos, é necessário 
elevar o redutor para 60%, 

garantindo a manutenção 
da competitividade do 
mercado e facilitando o 
acesso à moradia para a 
população”, destaca.

O executivo reforça que 
o setor, responsável por 
mais de 2,9 milhões de em-
pregos formais e que repre-
senta 7% do PIB nacional, 
poderá ser severamente 
afetado pelo aumento pro-
posto na carga tributária, 
que representa um acrésci-
mo de 40% em relação ao 
nível atual, impactando nos 
custos de produção e, con-
sequentemente, nos pre-
ços dos imóveis, os quais, 
aliados à falta de funding, 
criarão mais barreiras para 
o acesso da população à 
casa própria.

Atualmente, a relação 
distrato sobre venda no seg-
mento de médio e alto pa-
drão permanece em baixo 
patamar (11,9%). Quando a 
Lei dos Distratos foi sancio-
nada, em 2018, essa relação 
era de cerca de 40%. 
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REALIZAÇÃO: 

PATROCÍNIO:
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VISITE A NOSSA SEDE NA ALAMEDA ARAGUAIA, 151 - BARUERI 

11 9 3777-6200
www.sfconsultoriaimobiliaria.com.br
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V I VA  S E U  D E S P E R TA R  N AT U R A L  E M  T O D O S  O S 

S E N T I D O S ,  C O M  L O C A L I Z A Ç Ã O  P R I V I L E G I A D A 

N O  M E L H O R  D O  A L P H A G R A M .

V E M  A Í  O  P R O J E T O  F R U T O 

D A S  N O S S A S  S Ó L I D A S 

R A Í Z E S  E M  A L P H A V I L L E .

•  T O R R E  Ú N I C A

•  R U A  S E M  S A Í D A

•  D E P Ó S I T O  P R I VAT I V O  N O  A N D A R 

•  VA G A  B OX * 

•  + 2 0  I T E N S  D E  L A Z E R

UM LUGAR ÚNICO, COM TODA A

EXCLUSIVIDADE EM CADA DETALHE.

ABERTURA DO STAND.  
BAR NAS ALTURAS – 1a VEZ EM ALPHAVILLE. 
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ALPHAVILLE

2 4 5  |  2 7 7  |  3 2 7  M2*  

3  E  4  S U Í T E S
IMAGEM ILUSTRATIVA

*PROJETO EM FASE DE APROVAÇÃO, 
METRAGENS SUJEITAS A ALTERAÇÃO.

FUTURA INCORPORAÇÃO E REALIZAÇÃO: FUTURA INTERMEDIAÇÃO:

O EMPREENDIMENTO SOMENTE PODERÁ SER COMERCIALIZADO APÓS O REGISTRO DO MEMORIAL DE INCORPORAÇÃO NO CARTÓRIO DE IMÓVEIS, NOS TERMOS DA LEI No 4.592/64. FUTURA INTERMEDIAÇÃO: MPD VENDAS E NEGÓCIOS IMOBILIÁRIOS 
LTDA. - CRECI/SP 023926-J - CNPJ 02.093.253/0001-82. ALAMEDA MAMORÉ, 687, 18o ANDAR, SALA 1.803-C – ALPHAVILLE - BARUERI - SÃO PAULO - CEP 06454-040. IMAGENS ILUSTRATIVAS. *5 VAGAS DESTINADAS ÀS UNIDADES DE 330M², SENDO 1 VAGA BOX.



VISITE A NOSSA SEDE NA ALAMEDA ARAGUAIA, 151 - BARUERI 

11 9 3777-6200
www.sfconsultoriaimobiliaria.com.br

CONHEÇA OS FUNDADORES
DA RE/MAX SF LANÇAMENTOS

FERRAÇO E  SAMPAsão os responsáveis por 
construírem a base sólida que sustenta a
RE/MAX SF Lançamentos. Dario Ferraço e
Raphael Sampa, com visão e determinação,
transformaram um sonho em realidade,
liderando o caminho para oferecer o melhor
do mercado imobiliário a milhares de
famílias. Graças à sua liderança, estamos
prontos para continuar essa jornada de
sucesso e inovação que aconteceu nesses  
últimos 9 anos.

Dario Ferraço

Raphael Sampa

ALPHAVILLE: NOVAS OPORTUNIDADES DO MERCADO IMOBILIÁRIO



UMA TRAJETÓRIA DE MUITO SUCESSO
E CRESCIMENTO EXPONENCIAL!

Resultados que refletem a nossa dedicação e excelência no Mercado Imobiliário.

Se esses números já impressionam, com a RE/MAX SF Lançamentos, estamos prontos para ir além. Esta
nova fase marca o início de um ciclo ainda mais promissor, onde nosso compromisso com a excelência
nos levará a resultados ainda maiores. O futuro está cheio de oportunidades, e juntos, vamos transformar
ainda mais famílias e construir histórias de sucesso!

NÚMERO DE
INCORPORADORAS:

+ DE 10

NÚMERO DE APTOS
VENDIDOS: + 3.000

UNIDADES
VALOR GERAL
VGV: + 2.3 BI

NÚMERO DE
CORRETORES

ATIVOS: + DE 180

NÚMERO DE STANDS
MONTADOS ATÉ

HOJE: + DE 20

NÚMERO DE CLIENTES
ATENDIDOS EM

ESTANTES: +50 MIL


